Model [exclusieve] distributie overeenkomst

Partijen:

Fabrikant ... [firmanaam, rechtsvorm, zetel] ten deze rechtsgeldig vertegenwoordigd door ..., verder te noemen "de Leverancier"

en 

Wederverkoper ... [firmanaam, rechtsvorm, zetel] ten deze rechtsgeldig vertegenwoordigd door ..., verder te noemen "de Distributeur". 

Verder gezamenlijk te noemen: “Partijen”

Overwegende dat:

-
de Leverancier zich toelegt op de productie en verkoop van producten zoals hierna gedefinieerd en deze wenst te verkopen aan Distributeur;

-
de Leverancier de Distributeur wenst aan te wijzen als wederverkoper binnen het territoir zoals hierna gedefinieerd;

-
de Distributeur de producten wenst in te kopen, met het doel deze voor eigen rekening en risico te verkopen binnen het aangegeven territoir.

Zijn als volgt overeengekomen:

Artikel 1: Distributie en producten 
De Leverancier verleent de Distributeur het (OPTIE: EXCLUSIEVE( recht om op eigen naam en voor eigen rekening en risico in het territoir, zoals omschreven in Bijlage 1 [verder te noemen: “Territoir”], de producten, zoals omschreven in Bijlage 2 [verder te noemen: “Producten”], te verkopen. OPTIE: de lijst met Producten kan in de loop van de overeenkomst aangepast worden met instemming van Partijen. Deze herziende Bijlage 2 maakt vervolgens integraal deel uit van deze overeenkomst. 
Artikel 2: Verplichtingen Distributeur

2.1
De Distributeur dient naar beste vermogen de belangen van de Leverancier te behartigen binnen het Territoir. Hij is in het bijzonder verplicht zijn Territoir actief te bewerken door nieuwe klanten te werven en (INDIEN VAN TOEPASSING( met regelmatige tussenpozen bestaande klanten te bezoeken. 

2.2
De Distributeur zal zich inspannen om de verkoop van Producten te stimuleren en uit te breiden door middel van adequate marketing. De Distributeur verplicht zich om, ter realisering van deze doelstelling, regelmatig………………. (BESCHRIJVEN MARKETINGACTIVITEITEN(. De kosten dienaangaande zullen voor 50% door de Leverancier en voor de overige 50% door de Distributeur worden gedragen. 

OF: komen geheel ten laste van de Leverancier 


OF: komen geheel ten laste van de Distributeur.

2.3
De Distributeur verbindt zich buiten het Territoir niet actief klanten te werven, geen marktonderzoek te verrichten en geen vestiging respectievelijk magazijn voor de verkoop van de Producten, op te richten in een ander territoir dan hem is aangewezen. 

2.4
De Distributeur verbindt zich tijdens de duur van de overeenkomst zonder toestemming van de Leverancier noch de vertegenwoordiging noch de verkoop van producten op zich te nemen die op grond van hun aard of uiteindelijk gebruik concurreren met de Producten.

2.5
De Distributeur dient zorg te dragen voor een adequate serviceverlening aan de afnemers van de Producten.

2.6 
De Distributeur treedt niet op als vertegenwoordiger of agent voor of namens de Leverancier, tenzij dit geschiedt met de voorafgaande schriftelijke machtiging van de Leverancier. 

Artikel 3: Verplichtingen Leverancier

3.1
De Leverancier verbindt zich:

a:
de Producten  in het Territoir niet zonder voorafgaande schriftelijke toestemming van de Distributeur zelf te verkopen; 

b: 
de verkoop van Producten in het Territoir niet aan derden over te dragen zonder voorafgaande schriftelijke toestemming van de Distributeur; 

c: 
zijn andere distributeurs en/of agenten voor andere territoria te verbieden de Producten in het Territoir te verkopen, voor de Producten marktonderzoek te verrichten of een vestiging respectievelijk magazijn op te richten in het Territoir.

3.2
De Leverancier heeft de verplichting de Distributeur alle bescheiden, informatie, monsters alsmede reclamemateriaal ter beschikking te stellen welke nodig zijn voor het sluiten van transacties en wel kosteloos en zonder berekening van transportkosten en kosten voor in- en uitklaringen. 
3.3
Op alle aanbiedingen, offertes en overeenkomsten tussen de Leverancier en de Distributeur zijn de alsdan geldende algemene verkoopvoorwaarden van de Leverancier van toepassing OF de algemene inkoopvoorwaarden van de Distributeur van toepassing (KEUZE MAKEN(. De huidige versie van deze voorwaarden is als Bijlage 3 bij deze overeenkomst opgenomen. Deze algemene voorwaarden maken een integraal deel uit van deze overeenkomst en van de hieruit voortvloeiende koopovereenkomsten. Eventueel andersluidende voorwaarden worden expliciet van de hand gewezen.
Artikel 4: Rapportage en informatieplicht
4.1
De Distributeur verbindt zich binnen dertig [30] dagen na het einde van ieder kwartaal, gedurende ieder jaar van de overeenkomst te rapporteren hoeveel en van welke soort Producten gedurende die periode zijn verkocht. Tevens is hij verplicht de Leverancier alle informatie te geven omtrent de bevordering van de verkoop en de marktpositie in het Territoir, de technische ontwikkeling en de prijzen.
4.2
De Distributeur houdt de Leverancier op de hoogte van de in het Territoir geldende wet- en regelgeving die verband houdt met de Producten [zoals regelgeving ten aanzien van import, het gebruik en de verkoop van de Producten in het Territoir] en, voor zover relevant voor de Leverancier, de wet- en regelgeving aangaande de activiteit van de Distributeur.
Artikel 5: Orders, leveringen en betalingen
5.1
De Distributeur verbindt zich een adequate voorraad aan te houden ter voorziening in de behoefte van zijn klanten en zal derhalve toezien op het bijtijds en in voldoende mate bij de Leverancier bestellen van de Producten. 

5.2
De Distributeur zal aan de Leverancier voor de vijftiende [15e] dag van iedere maand door invulling van door de Leverancier te verstrekken formulieren, zijn orders geven voor de door hem gewenste Producten. De Distributeur dient op deze formulieren tevens te vermelden de gewenste levertijd, kwaliteit, type, kleur en eventuele andere kenmerken.

5.3
De Leverancier verplicht zich aan de orders van de Distributeur alle mogelijke aandacht te besteden en deze zo zorgvuldig mogelijk uit te voeren. De Leverancier is gebonden aan de door de Distributeur  opgegeven gewenste levertijden voor zover deze niet afwijken van door de Leverancier bij circulaires aan de Distributeur regelmatig opgegeven leveringstijden. 

5.4
De Leverancier verbindt zich producten te leveren die [o.a. qua vorm en inhoud] overeenkomen met de in het land van de Distributeur geldende wettelijke voorschriften en handels-gebruiken.

5.5 
Producten worden ……………………..geleverd [ex works, free on board, franco huis etc. INVULLEN] Het risico ten aanzien van de Producten gaat over naar Distributeur op het moment van ……. (OPTIE levering(. 
5.6
De Leverancier stelt de prijs vast waarvoor hij de Producten aan de Distributeur zal verkopen en behoudt zich het recht voor deze te wijzigen. Dit geldt niet voor reeds afgesloten transacties. Wijzigingen moeten de Distributeur één maand van te voren schriftelijk worden medegedeeld.
5.7
Betaling moet binnen dertig [30] dagen na factuurdatum plaatsvinden op (WIJZE BESCHRIJVEN( tenzij in een bepaald geval een afwijkende schriftelijke overeenkomst werd getroffen. 

Artikel 6: Doelstellingen (OF Minimum Afzet(
6.1
De Leverancier en de  Distributeur zullen een jaarlijkse ontmoeting houden die plaatsvindt één [1] maand voor het begin van ieder nieuw opvolgend jaar van de overeenkomst, teneinde een redelijke uitvoering en redelijke verkoopdoelstellingen te bespreken en vast te stellen voor dat jaar van de overeenkomst. Bij de onderhandeling over deze target nemen Partijen de goede trouw en de redelijkheid en billijkheid in acht.
6.2
De verkoopdoelstellingen voor de eerste periode van 1 jaar vanaf de ingangsdatum van deze overeenkomst wordt door de Leverancier vastgesteld op € ……… De verkoopdoelstellingen voor de daarop volgende jaren worden vastgelegd in een herziende Bijlage 4 van deze overeenkomst. Deze Bijlage 4 maakt vervolgens integraal onderdeel uit van deze overeenkomst.  
6.3
Indien de Distributeur en de Leverancier in enig jaar geen overeenstemming bereiken over de target, dan wordt de target bepaald op de target voor het voorgaande jaar vermeerderd met ? % [INVULLEN].
6.4
De  Distributeur zal zich naar beste kunnen inspannen om voldoende Producten van de Leverancier te verkopen, teneinde het niveau van uitvoering en verkoop te bereiken en te handhaven, dat wederzijds is besproken en vastgesteld als zijnde een redelijke norm om te bereiken.

Artikel 7: Garantie
De Leverancier garandeert de Distributeur de constante, afgesproken kwaliteit van de Producten. Bij eventuele gebreken, voor zover deze aan het licht komen binnen .. maanden na de datum van de aflevering aan de eindafnemer, zal de leverancier de kosten voor herstel dan wel vervanging dragen. De wederverkoper zal zelfstandig zorg dragen voor een adequate garantieregeling ten aanzien van de eindafnemer.

Artikel 8: Overmacht

Geen partij is aansprakelijk voor zijn verzuim of is gehouden de ingevolge deze overeenkomst op hem rustende verplichtingen na te komen in het geval dat hij hierbij wordt verhinderd door oorlog, het niet beschikbaar zijn van schepen, vrachtwagens of ander vervoer, oproer, arbeidsonrust, ongeval, overheidsmaatregelen die import of export van goederen verbieden of enige andere oorzaak die buiten de macht van die partij ligt.

Artikel 9: Geheimhouding
Beide partijen zijn gehouden tot geheimhouding van alle gegevens, afkomstig van de andere partij,  die als vertrouwelijk zijn aan te merken.

OPTIE: Toevoegen van een boeteclausule

Artikel 10: Intellectuele Eigendomsrechten

10.1
De Distributeur is zich ervan bewust dat de Leverancier de uitsluitend rechthebbende is op de [al dan niet geregistreerde] intellectuele eigendomsrechten, zoals merken, handelsnamen en logo’s, van de Leverancier en dat alle rechten die zijn afgeleid van het gebruik en/of de registratie daarvan, ook die in het Territoir, toekomen en zullen blijven toekomen aan Leverancier. 
10.2
De Leverancier verleent de Distributeur voor het Territoir het exclusieve recht om gedurende de looptijd van deze overeenkomst gebruik te maken van de merken van de Leverancier waarvan als Bijlage 5 een overzicht wordt bijgevoegd [verder te noemen: “de Merken”], enkel in het kader van de verkoop van de Producten en met inachtneming van de aanwijzingen van de Leverancier met betrekking tot het gebruik. De Leverancier zal er zorg voor dragen dat de licentie in het betreffende merkenregister wordt aangetekend. 
10.3 
OPTIE: Onder de voorwaarden van deze overeenkomst is de Distributeur gerechtigd op haar eigen naam de volgende internet domeinnaam te registreren www…………..  Dit recht verkrijgt de Distributeur om (AANGEVEN WAARVOOR DE DOMEINNAAM GEBRUIKT MAG WORDEN(. Dit recht van de Distributeur is niet overdraagbaar en duurt slechts voort gedurende de looptijd van deze overeenkomst. De Distributeur is niet gerechtigd een [beperkt] recht te vestigen op het recht op de internet domeinnaam, noch om een dergelijk recht te doen vestigen. 
10.4
Bij inbreuk op de Merken of andere intellectuele eigendomsrechten van de Leverancier, stelt de Distributeur de Leverancier hiervan onverwijld op de hoogte waarna deze passende [rechts]maatregelen zal treffen.


OF:

De Distributeur verkrijgt bij deze de volmacht én de plicht om zelfstandig tegen [merk]inbreuken op te treden.

10.5
Het is de Distributeur niet toegestaan handelingen te verrichten die strijdig zijn met de Merken, handelsnaam of andere intellectuele eigendomsrechten van de Leverancier. 

10.6
De Distributeur is verplicht om de Merken te gebruiken op de wijze zoals door de Leverancier voorgeschreven. Het is de Distributeur uitdrukkelijk verboden de Merken van de Producten te verwijderen of deze te wijzigen, of eigen merktekens op de Producten aan te brengen, tenzij hij hier voorafgaande schriftelijke toestemming van de Leverancier voor heeft gekregen.  

Artikel 11: Duur en beëindiging van de overeenkomst
11.1
Deze overeenkomst is aangegaan voor de duur van ………..[maximaal 5 jaar!]. 

11.2
Tijdens het eerste jaar kan de overeenkomst door ieder der Partijen met een opzegtermijn van twee [2] maanden worden beëindigd, zonder dat de andere partij aanspraak kan maken op schadevergoeding. Na het verstrijken van het eerste jaar kan de overeenkomst door ieder der Partijen worden beëindigd met inachtneming van een opzegtermijn van zes [6] maanden. 

11.3
Beëindiging van de overeenkomst geschiedt bij aangetekende brief aan de wederpartij.

11.4
Ieder der Partijen heeft in de hieronder omschreven gevallen en voor zover hieronder toegekend, het recht de overeenkomst zonder nadere ingebrekestelling of rechterlijke tussenkomst geheel of gedeeltelijk met onmiddellijke ingang tussentijds te beëindigen: 

a:
wanneer de wederpartij een beroep doet op overmacht en de overmachtsperiode langer dan drie [3] maanden heeft geduurd of zodra vaststaat dat deze langer dan 3 maanden zal duren;

b: 
wanneer door de wederpartij surséance van betaling is aangevraagd, dan wel de wederpartij in staat van faillissement is verklaard.

11.5
Voorts heeft ieder der Partijen het recht de overeenkomst zonder rechterlijke tussenkomst geheel of gedeeltelijk met onmiddellijke ingang te ontbinden wanneer de wederpartij enige verplichting uit deze overeenkomst niet nakomt en de niet nakoming van zo'n ernstige aard is dat handhaving van de overeenkomst in redelijkheid niet van haar kan worden gevergd en de verzakende partij na deswege per aangetekende brief in gebreke te zijn gesteld, nalatig blijft deze verplichting na te komen.

Artikel 12: Gevolgen van de beëindiging

12.1
Na beëindiging van deze overeenkomst dient de Distributeur het gebruik van alle intellectuele eigendomsrechten van de Leverancier, waaronder in ieder geval begrepen de Merken en (INDIEN VAN TOEPASSING( de domeinnaam onmiddellijk te staken en gestaakt te houden. 
12.2
Binnen tien [10] dagen na beëindiging van de overeenkomst zal iedere partij de door de geheimhoudingsplicht bestreken gegevens [artikel 9 van deze overeenkomst] aan de rechthebbende partij retourneren, voor zover dit redelijkerwijs mogelijk is. De geheimhoudingsplicht ten aanzien van deze gegevens zal blijven bestaan na de beëindiging van de overeenkomst.
12.3
De Distributeur is verplicht de bescheiden, het reclamemateriaal alsmede de monsters als bedoeld in artikel 3.2 van deze overeenkomst bij beëindiging van de overeenkomst aan de Leverancier terug te geven.

12.4
Indien deze overeenkomst, om wat voor reden dan ook, eindigt dan: 

· is de Distributeur wel/niet gerechtigd om de reeds bestaande orders uit leveren;

· is de Distributeur wel/niet gerechtigd om de aanwezige voorraad Producten gedurende een periode van ….te verkopen;

· is de Leverancier wel/niet verplicht de eventueel nog aanwezige voorraad tegen inkoopprijs /verkoopprijs [KEUZE MAKEN] terug te kopen van de Distributeur.
Artikel 13: Overige bepalingen

13.1
De Bijlagen inclusief daarin gemaakte aanpassingen/aanvullingen bij deze overeenkomst vormen een integraal en onlosmakelijk onderdeel van deze overeenkomst.
13.2
Deze overeenkomst kan uitsluitend worden gewijzigd of aangevuld door een schriftelijk stuk ondertekend door een daartoe bevoegde vertegenwoordiger van beide Partijen.

13.3
Op geen enkele wijze brengt deze overeenkomst enig samenwerkingsver​band tot stand. Beide Partijen hande​len voor eigen rekening en risico.

13.4
Indien één of meer van de bepalingen in deze overeenkomst ongeldig, in strijd met de wet of onafdwingbaar zijn, laat zulks de ongeldigheid van de overige bepalingen onverlet. Partijen zullen in goed onderling overleg onderhandelen over een nieuwe bepaling, ter vervanging van de ongeldige of niet afdwingbare bepaling, die zover mogelijk de strekking van de ongeldige of onafdwingbare bepaling volgt.

13.5
In geval van tegenstrijdigheid tussen bepalingen uit de algemene voorwaarden en deze overeenkomst, prevaleren de bepalingen in deze overeenkomst.
Artikel 14: Rechts- en forumkeuze
14.1
Deze overeenkomst en alle hieruit voortvloeiende koopovereenkomsten zullen worden beheerst door Nederlands recht met uitsluiting van het Weens Koopverdrag.

14.2
Alle geschillen, tussen partijen voortvloeiende uit deze overeenkomst of daarmee in rechtstreeks of zijdelings verband staande, zullen worden voorgelegd aan de bevoegde rechter van het arrondissement waar de Distributeur is gevestigd.

OF

14.2
Alle geschillen die mochten ontstaan naar aanleiding van de onderhavige overeenkomst, dan wel van nadere overeenkomsten die daarvan het gevolg mochten zijn, zullen worden beslecht overeenkomstig het arbitragereglement van de Kamer van Koophandel in welk gebied de Distributeur is gevestigd. Een geschil is aanwezig als één [1] der Partijen zulks verklaart. Het scheidsgerecht zal in beginsel bestaan uit één [1] arbiter. De benoeming van de arbiter[s] geschiedt in onderlinge overeenstemming tussen de Partijen, of indien Partijen hieromtrent geen overeenstemming kunnen bereiken, door middel van een verzoek aan de voorzitter van de Kamer van Koophandel en Fabrieken binnen welk gebied de Distributeur is gevestigd.

Indien de in te stellen eis een financieel belang van € 200.000,- [waarschijnlijk] te boven gaat, zal het scheidsgerecht bestaan uit drie [3] arbiters waarvan de voorzitter de titel meester in de rechten bezit. De plaats van arbitrage zal zijn gelegen in de plaats van vestiging van het hoofdkantoor van de voornoemde Kamer van Koophandel. De procedure zal worden gevoerd in de Nederlandse taal. Het scheidsgerecht beslist naar de regelen des rechts. 

Aldus overeengekomen en in tweevoud opgemaakt en ondertekend op [datum] en [plaats].

……………………………………..

[naam en handtekening Distributeur]
………………………………………

[naam en handtekening Leverancier]
Bijlagen:

Bijlage 1:
Territoir

Bijlage 2:
Producten

Bijlage 3:
Algemene Voorwaarden

Bijlage 4:
Minimum Targets/Verkoopdoelstellingen 

Bijlage 5:
Merken 

Bron: Kamer van Koophandel, 2012

Disclaimer

Z24 aanvaardt geen aansprakelijkheid voor schade die voortvloeit uit het gebruik van dit voorbeeldcontract. Dit is een voorbeeldcontract, het opstellen van contracten is maatwerk. 

Toelichting en checklist distributie-overeenkomst
ALGEMEEN:

Een producent die zijn producten niet zelf op een markt kan of wil afzetten, kan daartoe gebruikmaken van een ander: de wederverkoper/distributeur. In dat geval zal hij een distributieovereenkomst afsluiten. Een distributieovereenkomst is een overeenkomst tussen een producent of leverancier van een product en een wederverkoper. De wederverkoper krijgt daarbij de gelegenheid dit product in een bepaald gebied voor eigen rekening en risico te distribueren. Meestal gebeurt dit op basis van een zekere mate van exclusiviteit. De distributieovereenkomst lijkt op de agentuurovereenkomst met dit verschil dat de agent niet voor eigen rekening en risico werkt.

De Nederlandse wet kent geen aparte regeling voor de distributieovereenkomst. Het staat partijen dan ook volledig vrij de inhoud van de overeenkomst naar eigen inzicht te bepalen. U mag echter geen afspraken maken die in strijd zijn met het Europese en Nederlandse mededingingsrecht [afspraken die de markt belemmeren]. In tegenstelling tot wat veel mensen denken, hoeft de overeenkomst niet schriftelijk te worden aangegaan. Maar het is verstandig om dit wel te doen om conflicten over afspraken te voorkomen. Mondelinge afspraken zijn immers altijd moeilijk te bewijzen. 

De bijgesloten model-distributieovereenkomst is een voorbeeld. Vanwege de vele vormen van distributie die er mogelijk zijn, is het onmogelijk een allesomvattend standaardcontract op te stellen. Gebruikt u het model als basis en pas het aan op uw specifieke situatie. Om u behulpzaam te zijn bij het eventueel wijzigen of aanvullen van de overeenkomst, staat hieronder een toelichting per artikel in de distributieovereenkomsten en een checklist van onderwerpen die u in een distributieovereenkomst kunt regelen. 

U doet er verstandig aan uw contract nog wel door een jurist te laten controleren. 

LET OP: Dit contract gaat uit van de toepasselijkheid van Nederlands recht. Als partijen besluiten te werken met een andere rechtskeuze dan de Nederlandse, dan moeten zij zich vooraf goed laten adviseren over het dan geldende recht. Dit model met toelichting is dan feitelijk niet geschikt om als leidraad te gebruiken.
TOELICHTING

Partijen

Raadpleeg het Handelsregister voor de juiste gegevens van Fabrikant/Wederverkoper en om te checken of deze partijen ook door de juiste persoon vertegenwoordigd worden. Vraag bij buitenlandse partijen documentatie op waaruit blijkt met wie/welke vennootschap u precies zaken doet en wie de bevoegde vertegenwoordiger is.

Overwegende dat 

Hierin neemt u wat specifieker op wat partijen precies gaan doen. Mocht u ooit een geschil krijgen met de andere partij dan zal een rechter namelijk o.a. kijken naar wat onder “overwegende dat” is opgenomen om vast te stellen wat de bedoeling van partijen is geweest. 

Artikel 1 Distributie en Producten

Hierin maakt u de keuze of er sprake is van exclusieve distributie. D.w.z. of de Distributeur het alleenrecht verkrijgt om binnen een bepaald gebied bepaalde producten te verkopen. Vervolgens definieert u in respectievelijk Bijlage 1 en 2 het gebied en de producten. 

Artikel 2 Verplichtingen Distributeur

2.2:
Om de verkoop van de Producten in het Territoir [het gebied waarvoor de overeenkomst geldt] succesvol te maken, zijn er marketinginspanningen nodig. In dit artikel bepaalt u of de Distributeur ook marketingactiviteiten moet verrichten en zo ja welke marketingactiviteiten en wie de kosten van dergelijke marketingactiviteiten zal dragen.

2.3:
In dit artikel legt u vast dat het de Distributeur niet is toegestaan om zelf actief klanten te werven buiten het Territoir. Dit is van belang omdat er anders geen gebiedsbescherming geboden kan worden aan eventuele andere distributeurs. LET OP: het verbieden van passieve verkoop is niet toegestaan omdat dat in strijd is met de mededingingsregels.
2.4:
Dit artikel bevat een non-concurrentiebeding. Dit wil zeggen dat het de Distributeur verboden is om gedurende de overeenkomst concurrerende producten te verkopen. Dit kunt u nader definiëren als u dat wenst. 

2.5:
Als “service” een belangrijk onderdeel is van de overeenkomst, maakt u er hier nadere afspraken over. 

U kunt ook nog overwegen om in dit artikel op te nemen of de Distributeur ook zelf subdistributeurs mag aanstellen.

Artikel 3 Verplichtingen Leverancier

3.1a:
Als de Leverancier ook zelf de mogelijkheid wil hebben om in het Territoir te verkopen, neemt u dit artikel niet op.

3.1b:
Dit artikel bepaalt dat de Leverancier de verkoop van de Producten niet mag overdragen. Als de Leverancier de mogelijkheid wenst te behouden om de verkoop van de Producten uit te besteden dan neemt u dit artikel niet op.

3.1c
Dit artikel is bedoeld om de Distributeur gebiedsbescherming te kunnen bieden.

3.2:
Dit artikel bepaalt dat de Leverancier de verplichting heeft om reclamemateriaal kosteloos ter beschikking te stellen aan de Distributeur. Als het specifiek reclamemateriaal betreft kunt u dit nader specificeren. Daarnaast kunt u er ook voor kiezen om het reclamemateriaal niet kosteloos ter beschikking te stellen [bijvoorbeeld omdat het kostbaar materiaal betreft] en te bepalen dat de Distributeur daarvoor een bepaalde vergoeding, moet betalen.

3.3:
In dit artikel verklaart u de algemene voorwaarden van ofwel de Distributeur ofwel de Leverancier van toepassing op de overeenkomst. Let op: u moet hier uitdrukkelijk een keuze maken voor een van beiden. Twee sets algemene voorwaarden zijn niet werkbaar. Voeg de huidige versie van de algemene voorwaarden als Bijlage. Uiteraard kunt u er ook voor kiezen om geen algemene voorwaarden op de overeenkomst van toepassing te verklaren.

Artikel 4 Rapportage en informatieplicht

4.1:
Dit artikel verplicht de Distributeur om ieder jaar rapportages op te leveren. U kunt hierbij ook de criteria bepalen waaraan een dergelijke rapportage moet voldoen [dit is zeker aan te raden als de rapportage nog van belang is voor eventuele royalty’s] en afspraken maken over wat er gebeurt als Partijen het niet eens zijn over de inhoud van de betreffende rapportage.

4.2:
Dit artikel is zeker van belang
als de Leverancier garandeert dat de Producten voldoen aan de in het Territoir geldende wet- en regelgeving [artikel 5.4].

Artikel 5 Orders, leveringen en betalingen

5.2:
Dit artikel geeft aan hoe de Distributeur de Producten moet bestellen bij de Leverancier. Uiteraard kunt u hiervan afwijken. Dit is slechts een voorbeeld en de bestelwijze van de Producten is uiteraard ook nog afhankelijk van het soort producten. U kunt er ook nog voor kiezen om een voorbeeld van een orderformulier als bijlage bij de distributieovereenkomst te voegen en daarnaar te verwijzen in dit artikel. 

5.3:
Dit artikel bepaalt de leveringstijden. Als u gebruik maakt van algemene voorwaarden is de kans aanwezig dat er ook in deze algemene voorwaarden levertijden bepaald zijn. U kunt van de in de algemene voorwaarden aangegeven levertijd afwijken en in deze overeenkomst specifieke afspraken maken.

5.4:
In dit artikel verplicht de Leverancier zich ertoe om ervoor te zorgen dat de Producten voldoen aan de wettelijke voorschriften die gelden in het Territoir. Voor de Leverancier is het dan een mogelijkheid om aan te sluiten bij de in artikel 4.2 vastgelegde verplichting van de Distributeur om de Leverancier op de hoogte te houden van de geldende wettelijk voorschriften in het Territoir.

5.5:
In dit artikel bepaalt u hoe de Producten geleverd moeten worden. Denk bijvoorbeeld aan ex works, free on board of franco huis [DDP]. Ook bepaalt u hier het moment dat het risico overgaat van de Leverancier naar de Distributeur. Zeker als Producten over grotere afstanden [met alle risico’s van dien] vervoerd moeten worden, is het aan te raden om hier goed over na te denken en nadere afspraken over te maken. Meestal bepalen ook de algemene voorwaarden hoe de levering moet plaatsvinden, maar wat in deze overeenkomst staat is geldend en gaat voor op afspraken in de algemene voorwaarden [dit wordt bepaald in artikel 13.5]
5.6:
Dit artikel bepaalt dat de Leverancier een prijs vaststelt voor de Producten die hij aan de Distributeur verkoopt. U kunt een prijslijst met de op dat moment geldende prijzen voor de Producten toevoegen als bijlage  Deze prijslijst kunt u dan bijvoorbeeld ieder jaar aanpassen. LET OP: het is op grond van het mededingingsrecht verboden om minimumprijzen vast te stellen waartegen de Distributeur de Producten aan zijn afnemers moet verkopen.

5.7:
Dit artikel bepaalt de wijze en de termijn waarop betaald moet worden. Ook dit is iets wat vaak al in algemene voorwaarden is geregeld. Kijk daarom of u wilt aansluiten bij wat in de algemene voorwaarden al is vastgelegd over betaling of dat u een aparte regeling in dit artikel wenst vast te leggen.

Artikel 6 Doelstellingen [OF Minimum Afzet]

6.1:
In dit artikel staan de doelstellingen die Partijen overeen zijn gekomen. U kunt er voor kiezen om algemene redelijke verkoopdoelstellingen vast te leggen maar u kunt er ook voor kiezen om vooraf vastgestelde minimum afname targets vast te leggen. Zeker als u  voor langere tijd een overeenkomst aangaat met een Distributeur die exclusief binnen een bepaald Territoir producten gaat verkopen is het een overweging om met een Distributeur minimum targets overeen te komen. Ook afspraken over de gevolgen van het niet behalen van verkoopdoelstellingen/minimum afnametargets [bijvoorbeeld of het wel of niet een reden oplevert om de overeenkomst te beëindigen] zijn het overwegen waard. 

Artikel 7 Garantie

In dit artikel garandeert de Leverancier een bepaalde kwaliteit van de Producten. Daarnaast bepaalt u de termijn waarbinnen de Distributeur eventuele gebreken moet melden bij de Leverancier. Meestal bevatten algemene voorwaarden hier ook een bepaling over, maar wat u in deze overeenkomst bepaalt is geldend en gaat voor op afspraken in de algemene voorwaarden [dit wordt bepaald in artikel 13.5].

Artikel 8 Overmacht

Dit artikel bepaalt wat Partijen onder “overmacht” verstaan. 

Artikel 9 Geheimhouding

9.1:
In dit artikel staat dat Partijen geheimhouding in acht nemen met betrekking tot vertrouwelijke gegevens die zij over en weer van elkaar verkrijgen. Zeker als het in uw situatie om belangrijke/kostbare gegevens gaat, is het aan te raden om duidelijk[er] te omschrijven voor welke gegevens/informatie de geheimhouding geldt en om op overtreding van deze geheimhoudingsclausule een boete te zetten. Een dergelijke boeteclausule heeft tot gevolg dat als een partij zich niet houdt aan de geheimhoudingsclausule dat zij gelijk een [vooraf vastgesteld] bedrag aan de andere partij verschuldigd is.

Artikel 10 Intellectuele Eigendomsrechten

10.2:
Door dit artikel verkrijgt de Distributeur van de Leverancier het recht om voor de verkoop van de Producten eventuele merken van de Leverancier te gebruiken. Uiteraard is het ook mogelijk om de Distributeur het recht te geven om andere intellectuele eigendomsrechten te gebruiken zoals modelrechten, octrooien, en/of auteursrechten.

10.3:
Het kan wenselijk zijn dat de Distributeur in het Territoir waar hij de Producten gaat verkopen ook een domeinnaam mag registreren. Daarvoor kan de Leverancier in dit artikel toestemming geven. U kunt ook afspreken dat de Leverancier zelf de domeinnaam registreert en vervolgens aan de Distributeur het recht verleent om hier gebruik van te maken.

10.4:
In dit artikel kunt u afspraken maken over wie welke actie moet ondernemen als er een inbreuk wordt geconstateerd op de merken [of eventuele andere intellectuele eigendomsrechten die onderwerp zijn van de overeenkomst]. Naast de afspraak over wie er op welke wijze gaat optreden, is het ook heel belangrijk dat u afspraken maakt over wie de kosten draagt van het optreden tegen eventuele inbreukmakers. 

Artikel 11 Duur en beëindiging van de overeenkomst

11.1:
In dit artikel bepaalt u voor hoe lang u de overeenkomst aangaat. Als de overeenkomst een exclusieve afnameverplichting voor de distributeur omvat, kunt u de overeenkomst voor maximaal vijf jaar aangaan. De mededingingsregels verbieden namelijk een exclusieve afname voor meer dan vijf jaar. Wel kunt u in de overeenkomst opnemen dat de overeenkomst wordt aangegaan voor vijf jaar en dat partijen na expliciete schriftelijke instemming van beiden er toe kunnen overgaan om na afloop van die 5 jaar een nieuwe overeenkomst aan te gaan. 

Als u een distributieovereenkomst voor meerdere jaren sluit, realiseert u zich dan dat het

naarmate de overeenkomst langer duurt voor de Leverancier moeilijker wordt om op korte termijn afscheid te nemen van de Distributeur. De uitgangspunten zoals vermeld in artikel 11.2 [respectievelijk twee en zes maanden] zijn een redelijk uitgangspunt bij het bepalen van een opzegtermijn.

Artikel 12 Gevolgen van beëindiging

12.1:
In dit artikel legt u vast dat de Distributeur na de beëindiging van de overeenkomst geen gebruik meer mag maken van de intellectuele eigendomsrechten die toekomen aan de Leverancier. Als de Distributeur vanwege artikel 10.3 een domeinnaam heeft geregistreerd, moet u in dit artikel [12.1] ook vastleggen dat de Distributeur de domeinnaam na het einde van de distributieovereenkomst moet overdragen aan de Leverancier. 

12.4:
In dit artikel legt u de afspraken vast over eventuele producten die na afloop van de overeenkomst nog in bezit van de Distributeur zijn en voor lopende orders. Om discussie hierover te voorkomen bij het einde van de overeenkomst, kunt u het beste vooraf alvast afspraken maken over hoe hier mee om te gaan. Mag de Distributeur bijvoorbeeld de bestaande orders nog uitvoeren en nog in voorraad zijnde producten verkopen? Als u afspreekt dat dit mag, dan is het aan te raden om hiervoor ook een termijn overeen te komen.

Artikel 13 Overige bepalingen

Dit artikel bevat een aantal algemene bepalingen die vrij standaard zijn. 

Artikel 14 Rechts- en forumkeuze

14.1:
Dit contract gaat uit van de toepasselijkheid van Nederlands recht. Als partijen besluiten te werken met een andere rechtskeuze dan de Nederlandse, dan moeten zij zich vooraf goed laten adviseren over het dan geldende recht en de consequenties daarvan. Dit model met toelichting is dan feitelijk niet geschikt om als leidraad te gebruiken.

14.2:
Denk goed na over de vraag of u in geval van een conflict naar de gewone rechter wilt of het geschil via arbitrage wenst te beslechten. Beiden kennen voor- en nadelen. Arbitrage kan sneller gaan, maar kan bijvoorbeeld ook kostbaarder zijn. Als u een Nederlandse partij bent, zorg dan dat u in geval van conflicten in ieder geval in Nederland terecht kunt. In het buitenland procederen is meestal kostbaarder en voor een Nederlands bedrijf minder te doorgronden.

ALGEMEEN: 

Let u op de nummering. In het modelcontract staan op diverse punten verwijzingen naar andere artikelen. Als u aanpassingen doet, artikelen weglaat of toevoegt, zorg er dan voor dat ook de nummerverwijzingen nog kloppen.
Het kan zijn dat de toelichting en het model niet volledig zijn voor uw specifieke geval. Ook kan het zijn dat u de overige bepalingen moet aanpassen aan uw onderneming en activiteiten. Het blijft dus steeds van belang om alle bepalingen zorgvuldig te beoordelen op hun juistheid, volledigheid, wenselijkheid en noodzakelijkheid voor uw situatie. 

Hoewel aan de inhoud en samenstelling van de model distributieovereenkomst de grootste zorg en aandacht is besteed, aanvaardt de KvK geen enkele aansprakelijkheid voortvloeiende uit het raadplegen en het gebruik daarvan. 

